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¿Qué es un Congreso sobre Networking? 
Es un encuentro de personas que han tenido conocimiento de esta 
convocatoria y que han decidido participar para interrelacionarse 
e intercambiar información y contactos con el ánimo de generar 
oportunidades de negocio entre ellos. 
 
¿Quién puede participar en un Congreso de Networking? 
Todas aquellas personas que sin compartir intereses profesiona-
les o empresariales comunes, ni tan siquiera relaciones de amis-
tad, decidan dar a conocer su especialidad o productos. Para ello 
es importante mostrar una predisposición para participar en esta 
reunión.

¿Cómo se practica el Networking?
Básicamente de dos maneras: a través de nuestro propio contacto 
personal mediante el intercambio de tarjetas de visita. También 
existe otra forma de practicar Networking a través de la interce-
sión de una tercera persona gracias a un contacto tuyo, pensando 
que puede ser de utilidad para tus proyectos comerciales, labora-
les, de inversión o de financiación.

¿Qué dimensión geográfica tiene este Congreso? 
Se pretende que el Congreso tenga una dimensión provincial, si 
bien, también está abierto a la participación de empresarios y em-
presarias de la Comunidad Valenciana.

NOCIONES BÁSICAS
SOBRE EL CONGRESO1



¿Cuántos días durará el Congreso? 
Su duración es breve. Serán sólo dos días. La jornada del viernes 
10 de julio tendrá un carácter más extenso porque abordará los 
temas principales del Congreso. La jornada del sábado, 11 de ju-
lio, tendrá un carácter más lúdico, será más distendida y familiar. 
Con esta jornada pretendemos reforzar las relaciones comerciales 
que han surgido durante el primer día y generar vínculos de amis-
tad entre los participantes.

¿Qué carácter tiene el Congreso? 
Su carácter es profesional porque está organizado por una aso-
ciación como es AJOVE destinada a la defensa corporativa de los 
intereses de los jóvenes empresarios y empresarias. 



El Congreso sobre Networking tiene como principal objetivo ser-
vir de foro para intercambiar información y contactos entre profe-
sionales de diversos sectores económicos y suscitar un interés y 
una oportunidad para el negocio. Otra idea principal de este Con-
greso es que, mediante el contacto entre los asistentes, podamos 
conocernos más y mejor sobre nuestras ideas, sobre nuestros 
productos, y poder llegar a colaboraciones futuras. 

Para conseguir estos objetivos, el Congreso se estructura en dos 
líneas de trabajo. 

a) Adquirir un papel activo y protagonista en el intercambio de la 
información, vía ponencias o stands. El éxito de un encuentro de 
estas características se basa en la participación activa y directa de 
todos sus asistentes.

b) Participar en la jornada de carácter lúdico y familiar organizada 
para la jornada del sábado

OBJETIVOS Y LÍNEAS 
DEL TRABAJO DEL 
CONGRESO2



La celebración de este encuentro durante el segundo fin de se-
mana de julio es para aprovechar al máximo la temporada antes 
de irnos de vacaciones. Son unas fechas que, por lo general, son 
incompatibles con otras celebraciones más exigentes.

Algunas pautas para participar con éxito en este Congreso son la 
predisposición, ya lo hemos dicho más arriba. Pero tan importante 
es mostrar una actitud favorable en el suministro de la información 
como en la recepción de datos por parte de nuestro interlocutor o 
interlocutora.

Los especialistas hablan de tres aspectos básicos para conseguir 
que nuestra participación en un encuentro de Networking sea un 
éxito. 

Comunicar bien con la persona que has elegido.

Procurar mantener un carácter amable y dejar el malhumor para 
otra ocasión, puede perjudicar tu imagen.

No puedes conocer a todas las personas en profundidad. Seleccio-
na a tus interlocutores por actividades, sectores o productos.

Recuerda que saber relacionarse y hacer contactos es algo habi-
tual en la sociedad española, pero tal vez no hemos sabido darle 
el carácter profesional con que lo han hecho ingleses y alemanes. 

ESTRATEGIA 
DEL CONGRESO3



Si tenemos en cuenta estas pautas, sabremos sacar provecho a 
nuestras relaciones.

Ah! Es interesante que sepas que la sede del Congreso cumple 
las condiciones idóneas de un entorno agradable para reunirse y 
poder trabajar con comodidad debido a su equipamiento y condi-
ciones.

Es importante que tengamos en cuenta que lo importante de este 
Congreso es crear COMUNIDAD. Esto significa que tenemos 
que CONOCERNOS y CONOCER el producto; DAR nuestras 
tarjetas de visita; es importante ENTENDER lo que nos dicen y 
AYUDAR a resolver los problemas de nuestro interlocutor.



Nombre     ¿Eres socio? SI        NO
Dirección     Localidad
Teléfonos     E-mail

Deseo participar en el 2º Congreso del meditérraneo, y ya he realizado la 
transferencia a la cuenta 3114 2204 01 1105921025 de Caja Rural Castellón

Les adjunto justificante junto a éste boletín al fax 964 830 116

     PRECIOS del asistente

     25 € hasta el 27 de junio.

     Del 29 de junio al 4 de julio, 30 €

     Del 6 al 10 de julio 40 €

RECUERDA: Llévate muchas tarjetas de negocios. Te harán falta

si desea más información contacte con:
       Víctor Navarro - 699 307 609 
       Eugenia - 964 225 468

Imprime y rellena el boletin de inscripción al Congreso. 
Tambien puedes descargarlo aqui

BOLETÍN
DE INSCRIPCIÓN4

http://www.congresodelmediterraneo.com/boletin_inscripcion.pdf


DÍA 10 DE JULIO, VIERNES
hotel jaime I

 09.30 Entrega de credenciales a los asistentes al Congreso.  
 Hotel Jaime I de Castellón.

  10.00 Recepción a las autoridades invitadas.

 10.15 Inauguración por el Ilmo Sr. D. Alberto Fabra,   
 alcalde de la ciudad de Castellón.

 10.30 Ponencia: Oportunidades en Europa, a cargo de   
 Juan Manuel Revuelta Pérez, director general de la Oficina  
 de la Comunidad Valenciana en Bruselas.

 11.00 Cofee Break

 11.30 – 14.00 Sesión intensiva de Networking    
 “Reinventate ahora”
 Acción 7’ x 7’. Conoceremos a 7 empresas qué hacemos y  
 en qué podemos ayudar.
 Acción Plan de empresa ¿Por qué soy diferente?
 Acción social: ¿Cómo ayudar a mis amigos?
 Mi empresa: Una oferta única en el mercado.
 Todos somos expertos en nuestro negocio.
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 Conferencias sobre cuestiones de actualidad a cargo de   
 los asistentes.

 14.00  Comida en el restaurante del Hotel Castellón   
 Center.

 15.30 – 16.00 Testimonios de operaciones negociadas por  
 la mañana.

 16.00 - 17.00 Continuación de la sesión de trabajo:
 Plan 15.000 microcréditos
 Vender equipo de empresa en lugar de productos
 Agenda de visitas 

 17.40 Cofee

 17.50 – 19.00 Plan definitivo. Carta a nuestra empresa  
 y familia. 



DÍA 11 DE JULIO, SÁBADO
PARQUE MERIDIANO

 11.00 Encuentro en el Parque Meridiano, sito en Camino  
 Donación.

 11.30 Apertura de los talleres
 Juegos infantiles
 Taller de Música
 Taller de máscaras y de pintura
 Sesión de cuenta-cuentos

 13.00 Inicio de los preparativos para la comida

 14.00 Comida que se servirá por los propios empresarios  
 asistentes al Congreso.

 Habrá servicio de guardería por personal especializado de la  
 Escuela Infantil MABECAR.



Te agradeceríamos que rellenaras este cuestionario. 
Es importante para nosotros. Necesitamos saber tu perfil al objeto 
de preparar una MEMORIA que recibirás en tu domicilio sobre los 
contactos y asistentes al Congreso. 

Muchas gracias. 
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http://spreadsheets.google.com/viewform?formkey=ckRQRkdrMGdYdHdXNEY2RS15Wi1kMVE6MA..
http://spreadsheets.google.com/viewform?formkey=ckRQRkdrMGdYdHdXNEY2RS15Wi1kMVE6MA..
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patrocina:organiza:



SEDES DEL
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Parque del meridiano
Camino Donación
12100, Castellón



Hotel Jaime I
Ronda Mijares 67
12002, Castellón
964 250 300


