
CUADRO TENDENCIAS DE CONSUMO

CASO PRETAIL



Las tendencias de consumo son, en el fondo,
una parte esencial del descubrimiento de
oportunidades de innovación. 

De lo contrario solo son una paja mental: 
divertidas, agradables y entretenidas, pero sin una
finalidad real.





PRETAIL
Comprar productos o servicios en fase conceptual

Un modo de consumo que consiste en que los 
consumidores tratan a las plataformas de 
crowdfunding como los nuevos centros 
comerciales ¿Por qué?

Porque allí es donde la actual demanda por parte 
de los consumidores de productos más 
innovadores, excitantes y únicos está siendo 
satisfecha mejor que en ninguna otra parte 
gracias a un ejército de emprendedores y 
empresas de nueva creación.



• Estatus social

• Autosuperación

• Entretenimiento

• Emoción

• Conexión

• Seguridad

• Identidad

• Relevancia

• Interacción social

• Creatividad

• Justicia

NECESIDADES BÁSICAS
Qué necesidades y deseos del consumidor satisface esta tendencia



Plataforma Crowdfunding

Proyectos sin ánimo de lucro

Apps para teléfonos móviles

Desarrollo de videojuegos

Negocios físicos

INSPIRACIÓN
Cómo están aplicando el resto de empresas esta tendencia



POTENCIAL DE INNOVACIÓN
Cómo y dónde podrías aplicar esta tendencia en tu empresa




